Dossier thematigue

Cabinet Leduc & Associés, donnons-nous les moyens de
lutter contre les conflits d'intéréts en gestion patrimoniale.

Le Cabinet Leduc & Associés, Paris 8™ conseille ses clients dans le cadre de
I"'optimisation de leur capital. Interview de Fabrice Leduc, gérant.

Pourquoi choisir de placer ses avoirs
chez vous plutdt que dans une institution
bancaire ?

Au sein du Cabinet, nous connaissons la
propension des institutions bancaires avaloriser
auprés de leurs clients leurs propres produits
et non de proposer des solutions en adéquation
avec les objectifs de leurs clients.

Cette situation engendre un conflit d'intéréts.
Pour s'en convaincre, il suffit de regarder les
encours des sociétés de gestion les plus
importantes, appartenant toutes & des grands
groupes bancaires et d’'assurances francais.

Cette idée est confortée dans la performance
des fonds. Ce qui nous différencie, c'est notre
choix de travailler avec des sociétés de gestion
indépendantes.

Quel avenir pour les fonds euros ?

MNous constatons la prévalence de produits non
pertinents sur le marché, tels que les fonds
euro. Les épargnants francais restent centrés
surce produit en raison de la garantie en capital.
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Or, ces fonds sont essentiellement composés
d’'obligations d'Etat francais. Nous savons que
le rendement de ces fonds ne peut que diminuer
et se rapprocher de zéro. Pire, lors d'une
remontée des taux, les compagnies ne pourront
pas s'aligner sur les conditions de marché, se
retrouvant dés lors menacées de résiliation,
avec a la clé un risque de liquidité, ce qui
signifie des conditions de retrait aléatoires.

Quelles solutions proposez-vous ?

Les objectifs de nos clients sont d’avoir un
complément de revenus afin de financer les
études des enfants, d'anticiper la chute des
revenus lors du départ a la retraite ou se
constituer un patrimoine pouvant &tre transmis
aux enfants. Or, aujourd'hui il n'existe plus
d’actifs sans risque... Notre savoir-faire
intervient ici. L'expertise et I'indépendance de
notre Cabinet permettent d'intégrer les
spécificités de nos clients au cceur de notre
démarche.

Le Cabinet Leduc & Associés appréhende le
métier global des marchés financiers et de la
gestion privée grace a mon expérience en
inspection générale et au seind'un grand cabinet
de gestion privé parisien et aux compétences de
Boris Vallée, HEC, membre du corps professoral
de la prestigieuse université d'Harvard.

Le comité d'investissement mis en place permet
d’assurer une sélection rigoureuse des
opportunités d'investissements. Cette sélection
porte sur un pilotage réactif de nos portefeuilles
: Nous protégeons ainsi au maximum le capital
de nos clients tout en leur faisant bénéficier
des opportunités.

Avez-vous des propositions
complémentaires a la gestion d'actifs ?
Avec la crise de 2008, I'innovation financiére
a montré ses limites. De notre coté, nous
proposons des solutions comme le crowfunding
et la nue-propriété a certains de nos clients.
Pour chaque client, nous avons une approche
patrimoniale globale et personnalisée.

Ainsi, nous analysons I'ensemble des solutions
en regardant la rentabilité de chacune d’elles
en fonction des situations de marché et des
objectifs a court, moyen et long terme de nos
clients.

Actuellement, les conditions de marché de taux
sont particuliérement intéressantes pour des
profils patrimoniaux ; elles engendrent des
opportunités de rendement de long terme, pour
les patrimoines pouvant accéder a ce type de
préts. Dans cet environnement, nous sommes
l& pour rechercher les meilleurs supports.
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Infos & contact :
Tél. 01 40 07 16 34
www. leduc-associes.fr
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